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Ze socialni sité do vasi prodejny: Jak
prostrednictvim socialni sité vytvaret a
prohlubovat vztahy se zakazniky... a privest je
tak k dalSim nadkupim

Na objednavku - Prodej a jednani se zakazniky

Kazdy den se budou zajimat, co nového nabizite
a co by si u vas mohli koupit.

Kazdy den se budou dozadovat novinek, které jste pripravili.

A kazdy den se pak rfada z nich automaticky zvedne
od displeje svého telefonu, tabletu nebo pocitace
a osobné vas prijdou navstivit, objednat a nakoupit.

Proc¢?

Primérny Cesky zakaznik stravi kazdy den cca 21 minut na socialnich sitich (a dalsi dvé hodiny
brouzdanim na internetu).

Stovky firem z celé CR uZ nasly cestu, jak pfispévky na socidlnich sitich vyuzZit k tomu, aby s jejich
pomoci (a minimalnimi naklady) privedly zakazniky pravé do své firmy Ci prodejny.

A kdyz zjistite, jak je nékdy jednoduché zaujmout na socialnich sitich pozornost a privést tak do své
firmy béhem jediného dne (a jedinym prispévkem) i tisice novych zakaznik{, budete se ptat, proc jste
tento postup nezacali vyuzivat uz davno.

Detailni postup, jak to udélat, se pfitom dozvite na specialnim seminafi "Ze socialni sité do vasi
prodejny: Jak prostfednictvim socialni sité vytvaret a prohlubovat vztahy se zakazniky... a pfivést je
tak k dalSim nakupdm®.

Jak vdm tento seminar pomuze privést
zdkazniky k dalSim nakuplm

Na seminari se dozvite:

Kdy jsou socialni média vhodna i pro vasi firmu

e Pro¢ zménit svlj postoj k socidlnim médiim
e Kdy jsou socialni média vhodna pravé pro malé a stfedni firmy
e Jak i s malym rozpocCtem a jednim Clovékem vytézit ze socidlnich siti maximum
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e Kterd socialni média se skutecné vyplati a kterd jsou ztratou Casu
e ProC je chybou myslet si, Ze socialni média funguji jen pro B2C firmy
e Co dokaze socialni marketing navic na rozdil od marketingu tradi¢niho

Promyslena strategie jako kli¢ k Uspéchu na socidlnich médiich

e Proc si ujasnit, co od socidlnich siti o¢ekavam

e Jak vyuZzit uzite¢né nastroje, které vam usnadni spravu socialnich médii
e Kolik ¢asu bude aktivita na socialni siti vyzadovat

e Proc je dllezité védét, kdo se diva na displej na druhé strané

Facebook, YouTube, Twitter? pomoooc, kterou si mam vybrat?

e Jak spravné vybrat vhodna socialni média pro vase podnikani
e Kdy neni dobré fuSovat do vSech najednou

¢ Jak mUzete poskodit vasi povést vybérem nevhodného média
e Jak spravné a efektivné pouzivat vice platforem najednou

Jak se stat hvézdou socidlnich médii
o Co délaji nejlepsi socialni marketéri jinak, nez ti prdmérni
» Kde mUzu najit inspiraci a vidét, jak to délaji ti nejlepsi

e Pro¢ nevymyslet néco, co uz nékdo vymyslel, a jak to Uspésné aplikovat
e Pro¢ je dlleZité nekopirovat, ale inspirovat se

Aby o vas lidé mluvili na internetu sami

e Jak vytvorit video, které budou lidé sdilet

e Jak prodat pres Facebook to, co jinde neprodam
« Svitofenim na Twitteru za vy$$im ziskem

e Jak udélat z blogu branu do socialnich médii

Jak ovladnout uméni psat pro socialni publikum

e Jak spravné psat poutavé prispévky

e Jak se liSi jednotlivda média a kdy vyzaduji zvlastni pfistup

e Kdo je mym publikem a jak psat specialné pro né

e Pro¢ do textl vloZit "osobnost" vasi firmy a odpoutat se od robotického textu

S klzZi na trh: Jak reagovat na komentéare a pripominky zdkaznikl

Jakd nebezpedi na vas Cihaji v socialni siti

Ignorovat, branit se... nebo co vlastné délat, kdyz vas za¢ne nékdo tahat bahnem
Kdy je lepSi obrana a kdy Utok (pozor na tenkou linii)

Kdy je lepSi neodpovidat nez reagovat prazdnymi slovy

e Jak se branit zamérnému poskozovani mého dobrého jména konkurenci

Jak méfrit, pocitat, uvazlivé investovat, aby to prineslo zisk

¢ Pro¢ nejsou socialni média zadarmo
e Co mUZete zmérit a spocitat (a s ¢im to srovnavat)
* Jak efektivné méfit a pocitat investice a jejich navratnost
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Komu na seminari rezervovat misto

Tento seminar je urcen pracovnikdm, manazerdm a majiteldm malych a strfednich firem, pracovnikim
marketingu a dalsim zaméstnanclm, ktefi maji za Ukol ziskat pro firmu nové zakazniky.... a chtéji to
udélat efektivné. Po absolvovani tohoto seminare budete védét, jak k ziskavani a udrzeni zakaznikl
chytre zapojit socialni sité. A pochopite, jak vyuzit ¢as, ktery zdkaznici travi nad svymi telefony a
tablety ve prospéch vasi firmy.

Neprinesly vam socialni sité zatim vysledky?

Pokud jste uz socialni sité "zkouseli" a nepfineslo vam to oekavany vysledek, na tomto seminafi se
dozvite, jak tento pocatecni neldspéch prekonat. Pochopite, jakych chyb se dopoustéji zacateclnici.
Zjistite, co jste udélali Spatné (a proto vas "nikdo nezna"). Vyhnete se zbyte¢nym nakladim. A
proménite vasi snahu v hmatatelné reakce, vysledky a zisk.

Jak hodnotili absolventi ostatni seminare této
lektorky

"Moznost debaty s lektorkou, rozsahlé praktické zkusenosti lektorky." Rudolf Beran

"Seminar splnil mé ocekavani, byl hodné interaktivni a obsahoval mnoho prikladd z praxe." Ondre;
Kotéatko

"Zplsob vedeni a vtaZeni ucastnik( do déje, praktické zkuSenosti lektorky s prednasenou
problematikou." Ing. Zdenék Vesely

"Vyborna diskuse, bylo to velmi zébavné a motivujici. Otevienost a spousta prikladi ze Zivota." Alena
Vydrova

"Komorni atmosféra, mozZnost pruzné diskuse, prijemné prostredi a obCerstveni, dobre pfipraveny
pisemny material, zkusena lektorka." Martina BenkoviCova

Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 G¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jednani se zakazniky
e Uroven: Nevyzaduje ptedchozi znalost tématu

e Cena seminare: 2 950 K¢ bez DPH
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https://www.cvc.cz/prodej-a-jednani-se-zakazniky

Prinlaseni na seminar

Ze socialni sité do vasi prodejny: Jak prostrednictvim
socialni sité vytvaret a prohlubovat vztahy se
zdkazniky... a privést je tak k dalsSim nakupdm
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