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U¢innd argumentace: Jak vdechnout vasim
argumentlm novou energii, pri které se lidem
(konecné) rozsviti

Na objednavku - Prodej a jedndani se zakazniky

Taky vas Stve, Ze to tém lidem vysvétlujete,
ale oni to porad $@#!& nechapou?!

Pak si tam ale nakraci néjaky navonény typek nebo slecinka.
Reknou jim TO SAME co vy (jen jinymi slovy)
... a lidi najednou za¢nou pfikyvovat a souhlasit s nimi?

Rikéte si:

Vzdyt jim ale nenabidli nic lepSiho nez ja.
Vzdyt jim nefekli nic nového.

Vzdyt jsem jim to sdm uz davno fikal.

Jenze:

Na vasSe slova nereagovali.

Na ty jejich ano.

A nepouZzili pfitom zadna kouzla:

Nasli jen v mysli toho druhého citlivé misto.
Vybrali slova a argumenty, které taly do Zivého.
A zatimco argumenty ostatnich hned vylétly ven,
ty jejich - pouhou zménou slov - vyvolaly zajem.

Stejné Ucinny postup pritom mUzete pouzivat i vy a vasi kolegové:

Intenzivni trénink, jak proménit standardni (nudné) informace v argumenty, které zaberou a
presvéddi, zaziji totiz na specidlnim tréninku Uc¢innd argumentace: Jak vdechnout vasim argumentim
novou energii, pri které se lidem (kone¢né) rozsviti.

Na seminafi se dozvite:
Tsunami namitek odola jen pevnost s hlubokymi zaklady

e Které (jednoduché) ndstroje zapoijit do pfipravy své argumentace

e Jak vyuzit kritické mysleni, logiku i znamé protinazory

 Cim a jak své tvrzeni, ndpady a ndvrhy podpofit

e Jak vas posluchac rozliSuje mezi tvrzenim a argumentem

e Co na druhou stranu zabere... a co naopak pusti druhym uchem ven
e Jak pochopit argumentacni misky vah a jak je hodnoti nas protéjSek

V argumentacnim harampadi se posluchac prehrabovat nebude
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e Jak argumenty spravné spojovat a vrsit, aby se jejich Ucinek nescital, ale nasobil
e Jak dat nasi argumentaci strukturu a logiku

e Jak budovat z jednolitych mySlenek tzv. argumentacni schody

e Jak se méni Ucinnost téhoz argumentu podle okolnosti

 Kdy toho fict druhé strané malo, kdy vic a kdy maximum

e Kdy pouzit tzv. cilené sdéleni a co tim dosahnete

Pravda, lez, slzy, hrozby: Argumentacni drama nékolika déjstvi

* Kdy plIné (ne)vérit argumentlm vaseho protéjsku

e Jak spravné rozebrat a vyhodnotit, co tvrdi druha strana

e Jak reagovat na emotivni vyroky a dramatické scény

e Kdy (ne)vyuzit v argumentaci emoce (a udrzet ty své)

¢ Z jakych ingredienci se sklada "spravna" argumentace (kterd zabira)
e Jak se branit a ubranit manipulaci

Opakovat stale stejné neucinné argumenty je prece Silenstvi

e Co jste fikali dfive... a co budete fikat ted

e Jaké chyby délate ve své argumentaci (vyzkousite si to)
e Které argumentacni postupy jsou dopredu prohrané

* Jak je pozname a jak se jim mUZeme branit

* Jak budovat a pecovat o shirku argumentd, které funguji

Kdo by se mél seminare zlUcastnit

Tento seminar je urc¢en vsem pracovniklm, kteri ve vasi firmé jednaji se zakazniky, Uredniky nebo
dodavateli a maji za Ukol néco zaridit, vyresit, sehnat, prodat nebo domluvit. Druhd strana si je totiz
sice vyslechne, ale razitko/penize/potvrzeni/souhlas/energii vyda jen tehdy, pokud uslysi argumenty,
které jej presvédci. Kazda situace si pfitom zada jiny pfistup a pravé na tomto seminari se dozvite, jak
své argumenty vyhodnotit, které vybrat a jak je poskladat tak, aby odpor spadl jako domino a vy tak
ziskali volnou cestu.

O kolik zase pfijdete tim, ze nevymyslite argument hned na
misté?

Mozna se to stalo i vam: Vratite se z jednani se zadkaznikem, dodavatelem, séfem Ci GUrednikem a
TEPRVE pak si uvédomite, co jste méli fict. Cim byste toho druhého pfesvédcili. A na co by slyseli.
Jenze... schlizka uz skoncila, rozhodnuti padlo, nasledky jsou dany. A sami vite, o jakou prileZitost jste
se tenkrat pripravili. Pokud se chcete podobnym ztratdm vyhnout, na seminafi uslysite, jak své
argumenty pripravit tak, abyste vzdy méli po ruce ten spravny. A aby vdm nedostatek argument{ uz
nikdy nezhatil prileZitost, na kterou jste tak dlouho Cekali.

Jak hodnoti lektorku ostatni Ucastnici

"Informace byly podany vybornou formou, skvéla lektorka. MoZnost zapojeni do rozhovoru, spousta
pfikladd na dané téma pifimo z praxe. Maly pocet lidi na seminari." Pavlina Petrovicova

"Libil se mi rozbor psychologickych typd lidi a jejich jednani v souvislosti s metodou efektivniho ziskani
svych (firemnich) penéz." Jitka MiSingerova
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"Praktické priklady, komunikace ve skupiné, vyména nazord, typologie." Zuzana Sobolova
"Na seminari se mi libilo reseni situace kdy nam klient dluzi, typologie, seminar celkové." Jakub
Prikryl

Objednejte si tento seminar pouze pro vase pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikl najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Gc¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jedndni se zakazniky
o Uroven: NevyZaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: 2 950 K¢ bez DPH

Prihlaseni na seminar

U¢innd argumentace: Jak vdechnout vasim argumentim

novou energii, pri které se lidem (konecne) rozsviti
| |
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