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Trénink presvedcwe prezentace: Jak zdokonalit
své vystupovani pred zakazniky a obchodnimi
partnery

Na objednavku - Manazerské dovednosti

Pokud se naucite jednat, mluvit a vystupovat presvédcivé, zaslouzite si nejen pochvalu...

Zakaznici totiz budou sami pozadovat vase produkty.
Dodavatelé za¢nou plnit vase prani v terminu.
A nadfizeny s vami bude natolik spokojen, Ze mozna sam navrhne, Zze vam zvysi plat.

Vysledkem tak pro vas bude jak pochvala, tak penize.
Pfesvédcivému vystupovani se ale nenaucite tim, Ze o tom budete prfemyslet.
Jediny zpUsob, jak se stat presvédcivym, je natrénovat si to.

A presné tuto moznost ziskate na specialnim seminafi , Trénink presvédcivé prezentace: Jak zdokonalit
své vystupovani pred zakazniky a obchodnimi partnery*.

Zjistite, co, kdy, jak a pro¢ udélat, aby vase vystoupeni pred zdkazniky, dodavateli a kolegy bylo nejen
profesionalni, ale také presvédcivé.

A sami si to - v pratelském prostredi - nékolikrat vyzkousite.

Jak vam tento seminar pomuze v praxi

Na seminafi napriklad zjistite:
1. Prvnich pét minut rozhoduje
e Jak vas vidi zakaznici a jak vas hodnoti pfi prvnim setkani
e Co o0 sobé ,reknete” jesté, nez stalite promluvit
e Jakym dojmem chcete na ostatni plsobit... a jaky dojem zanechavéate nyni
e Jak se naucit ,Cist” v ,,zrcadle” nastaveném lidmi kolem vas
e TEST: Jaky zanechavéte prvni dojem a ¢im je to zplsobeno

2. Kde hledat vas vnitrni potencial a jak jej vyuzit
¢ Co urcCuje vaSe vrozené vlastnosti a predpoklady
e V Cem je sila vasi osobnosti a kde ji hledat
e Pro¢ nékteri lidé maji prirozeny respekt a jiné ostatni ,,neberou”
e Jak si vytvofit se zadkazniky upfimny, pratelsky a prfitom profesionalni vztah
e Jak svych dispozic, schopnosti a dovednosti maximalné vyuzit
e TEST: Jaky je vas typ osobnosti
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3. Jak natrénovat sebejistotu a presvédcivost v kazdé situaci
e Jak plsobit jisté a profesionalné... i kdyz se tak necitite
* Co plsobi ve vasem vystupovani rusivé a nejisté
e Jak zvladat neprimérené obavy a projevy trémy
e Jak zvladat kritiku... a odnést si z ni pouceni
e ProC a jak pfipustit a pfiznat vlastni chyby a nedostatky
e Jak presné zformulovat a vyjadrit svj nazor... a neublizit ostatnim
e Jak se branit pfed manipulaci a agresi
 VIDEOTRENINK: Jak se profesionalné ,sebeprezentovat”

4. Pro¢ je trénink prezentace dllezity a nezbytny
e ProcC i pfi vystupovani a jednani s lidmi plati, ze ,,z nebe zadny uceny nespadl
e Jak vede neustalé zkouseni, nacvik a trénink ke zvySeni vnitfni jistoty
* Jak se naucit vystupovani, plisobeni na ostatni a mluvenému projevu
e Jak podle hesla , Tézko na cvicisti - lehko na bojisti“ zvladnout obavy
 VIDEOTRENINK: Praktické techniky pro zvladdani trémy

5. Co vSechno zahrnuje ,profesionalita“
e Co lidé ,vidi“, kdyz slySi pfijemny a kultivovany hlas
e Kdy zni vas hlas vyrovnané a dlvéryhodné a jak si to natrénovat
e Proc je spravné podani ruky uménim a co jim rikate ostatnim
e Jak ucinit cely svij vzhled maximalné profesionalnim
e Coje ,overdressing” a jak jim mdzete pokazit celé jednani
e Jak zvladnout a ,udrzet na uzdé” své emoce
¢ Jak se rychle prizpdsobit riznym lidem a situacim
 VIDEOTRENINK: Uvodni rozhovor

6. Jak do své prezentace zahrnout ,pozitivni program”
e Jak davat druhym najevo svou pozornost a pozorné naslouchat
e Jak se branit ,syndromu vyhoreni“
e Jak pouzivat ,power-talk” - ,re¢ vitéz{g“
e Co udélat, aby nas ostatni povazovali za pfijemné a sympatické... a rddi s ndmi jednali
 VIDEOTRENINK: Jak vypadd vase vystupovani v praxi... a v ¢em se zlepsit

Objednejte si tento seminar pouze pro
vase pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 G¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Manazerské dovednosti
e Uroven: Nevyzaduje ptedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani
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mailto:info@cvc.cz
https://www.cvc.cz/manazerske-dovednosti

Prinldseni na seminar

Trénink presvedcivé prezentace: Jak zdokonalit své
vystupovani pred zakazniky a obchodnimi partnery
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