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Nové zakazniky bez znamosti: Jak pomoci
Sikovné reklamy a propagace pfivést do vasi
firmy nové zakazniky, i kdyz nemate znamosti
a nejste nejlevnejsi

Na objednavku - Prodej a jednani se zakazniky

"Ale jak mam privést nové zakazniky, kdyz je neznam?"
"To mam obchazet lidi a Zebrat o zakazky? Ses zblaznil?!"
"Reklama nefunguje, vSechno je o znamostech!"

Pokud zazivate podobné pocity i vy, nejste sami:

Privést do vasi firmy nové zadkazniky neni jednoduché.
Mame pocit, ze ostatni maji znamosti a tajné se domlouvaiji.
VSichni tlaci na cenu a vyhrava ten nejlevnégjsi...

... pfesto ale sami nakupujeme od firem, které jsme drive neznali.
Vime, Ze nejsou nejlevnéjsi, ale presto koupime radéji u nich.
A i kdyZz majitele osobné nezname, "néjak" nas zaujali a presveddili.

Jak?

Postupy, které vyuZivaji tyto Uspésné firmy k privedeni novych zékaznik(, mizete vyuzit nyni i pro
vasi firmu.

A detailni vysvétleni, jak to délaji, spolecné odhalime na specialnim seminafi "Nové zakazniky bez

zndmosti: Jak pomoci Sikovné reklamy a propagace privést do vasi firmy nové zdkazniky, i kdyz
nemate znamosti a nejste nejlevngjsi".
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Jak vam tento seminar otevre dvere k novym

/7 /71 O
zakaznikum
Na tomto seminafi se dozvite:
1. Pro¢ ,tradi¢ni“ reklama uz tolik nefunguje a ¢im ji nahradit
Pochopite, pro¢ pouhé opakovani stejnych inzeratl v novinach neprivede tolik zékaznikd, co drive.
Dozvite se, jak se zménila pozornost zakaznikl a co sleduji. A zjistite, jak témto zménam prizplsobit,

jak se novym zakaznikdim prezentujete i vy.

2. Jak pfipravit kampan, ktera oslovi a pfivede nové zakazniky
Zjistite, jaké kroky jsou nutné udélat k tomu, aby si zakaznici vasi firmy a nabidky vibec vSimli. Aby
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vam zatelefonovali. A aby se s vami chtéli setkat. Néco bude potvrzenim vasich zkusSenosti, ale v
mnohém budete prekvapeni.

3. Jak rozpoznat argumenty, na které zakaznici uslysi

Pochopite, jak zdsadné se liSi vas ,svét” od svéta zakaznik(. Uvédomite si, jak vasi nabidku umistit
pred zdkaznika tak, aby konecné pochopil, co dnes (asi) nechédpe. A zjistite, jak vdm to pomUze
vybojovat zakazku pred levnéjsi konkurenci.

4. Koho a jak oslovit (kdyz nechcete zbytecné vyhazovat penize)

Dozvite se, jak odhalit nejucinnéjsi cesty k novym zékazniklm. Dozvite se, kdy vybrat inzerci,
reklamu, webové bannery, letdky, emailing, proklikavaci reklamu na internetu, billboardy, direct-
mail... nebo Uplné néco jiného. A naucite se cenoveé srovnavat ,nesrovnatelné”... a davat penize jen
tam, kde se vam to vyplati.

5. Jak vSe nakombinovat, aby 1+1=3
Zjistite, pro¢ osamoceny letdk, inzerat nebo jiny typ reklamy sam nic nezm0ze. Pochopite, jak rozdélit
vasi aktivitu do rliznych médii. A ziskate tak jistotu, ze Gc¢inné oslovite maximum potencialnich
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6. Kdy a jak propagovat vase produkty netradi¢nim zpdsobem

Na seminafi dale uslysite vyhody a nevyhody tradi¢ni i ,nové" reklamy. Pochopite, pro jaké Ucely
vyuzit kterou. Zjistite, které formy jsou pro vase zakazniky nejstravitelngjsi. A dozvite se, kdy ke
zvyseni vysledkd staci navléknout ,staré” nabidce novy kabat.

7. Co urcité délat vzdy ve firmé a na co si naopak najmout jiné

Uslysite, které aktivity by mély vzdy vychazet z vasi firmy. Pochopite, s ¢im se obratit na reklamni
agenturu (a s ¢im ne). Naucite se vybirat spolehlivé specialisty. A dozvite se, odkud Cerpat dalsi
inspiraci.

Pro koho je seminar urcen

Tento seminar je uréen manazerdm a majitelm malych a stfednich firem, pracovniklm marketingu a
dal$im zaméstnancdim, ktefi potrebuji do své firmy privést nové zakazniky, ziskat dalsi objednéavky a
nechtéji pritom travit svij zivot v dopravnich zacpach, poslouchat opakované odmitani nebo potupné
zadonit o zakazky. Po absolvovani tohoto seminare totiz zjisti, jak pomoci chytré reklamy ,zafidit",
aby zakaznici vyhledavali vas... a jak toho dosahnout co nejdrive.

Jak hodnotili absolventi ostatni seminare této
lektorky

"Moznost debaty s lektorkou, rozsahlé praktické zkusenosti lektorky." Rudolf Beran

"Seminar splnil mé ocekavani, byl hodné interaktivni a obsahoval mnoho prikladd z praxe." Ondrej
Kotatko

"Zplsob vedeni a vtaZeni ucastnik( do déje, praktické zkuSenosti lektorky s prednasenou
problematikou." Ing. Zdenék Vesely

"Vyborna diskuse, bylo to velmi zébavné a motivujici. Otevienost a spousta prikladi ze Zivota." Alena
Vydrova
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"Komorni atmosféra, mozZnost pruzné diskuse, prijemné prostredi a oblerstveni, dobre pfipraveny
pisemny material, zkusena lektorka." Martina BenkoviCova

Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Gc¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jednani se zakazniky
e Uroven: Nevyzaduje ptedchozi znalost tématu

e Cena seminare: 2 950 K¢ bez DPH

Prinldseni na seminar

Nové zakazniky bez znamosti: Jak pomoci Sikovné
reklamy a propagace pfrivést do vasi firmy nové
zakazniky, i kdyz nemate znamosti a nejste nejlevnéjsi
| |
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