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Jak poutavé predstavit a prezentovat vase
produkty: Jak pomoci "hereckych trikl" ziskat
pozornost posluchacu, udrzet jejich zdjem a
vyvolat v nic nadseni a souhlas

Na objednavku - Prodej a jednani se zakazniky

Vzpominate si na film, pfi jehoz sledovani jste méli strach?
Divadelni predstaveni, pri kterém jste se smali, az jste slzeli?
Nebo rozhlasovou povidku, pfi které jste napjaté ¢ekali, jak se vyvine?

ZaZivali jste stejné pocity, jako byste situaci prozivali na vlastni k{zi...
...a pfitom jste jen vidéli a slySeli herce.

Svymi slovy, hlasem, gestikulaci a pohyby vas herci dokazali rozplakat, rozesmat, vydésit nebo
nadchnout.

A stejné napéti, zajem a nadseni mdzete pfi prezentaci u zékaznikl vyvolat i vy.

Jako manazer nebo obchodni zastupce, ktery ma prezentovat vasi firmu, se také dostavate do pozice
herce.

A pokud budete znat metody a techniky, které herci pouzivaji k tomu, aby ve vas tyto emoce vyvolali,
zapUsobite na zakazniky stejné presvédcivé, jako dobry herec na své divaky.

Na specialnim seminafi "Jak poutavé predstavit a prezentovat vase produkty: Jak pomoci "hereckych
trik(" ziskat pozornost posluchacd, udrZet jejich zajem a vyvolat v nich nadSeni a souhlas" se dozvite,
jak promluvit a presvédcit... ale také jak "hrat" na city.

A dozvite se to od toho nejpovolanéjsiho - zkuseného a vynikajiciho herce Jana Preucila.

Jak pomoci tohoto seminare zvysite zajem
vasich zdkaznikl

Na seminari se dozvite:
Co ziskate schopnosti mluvit pfed ostatnimi

e Proc se v rétorice viibec zdokonalovat

e Jak vase schopnost mluvit pred ostatnimi ovlivni vasi kariéru

e Jak vam herecké zkusenosti pomohou Iépe prezentovat

o Cim se herci odlisuji od "oby&ejnych" lidi a jak toho vyuZit pfi vasi prezentaci
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Jak se na prezentaci pfipravit

Co vsechno si pfed prezentaci promyslet a pfipravit
Co ma obsahovat vase "technicka priprava"

Jak dalece si pripravit text a kdy mluvit "spatra"

Co si obléci a jak se osobné pripravit

Jak prekonat strach a obavy

e Z Ceho vychazi tréma
e ProC trému a obavy zazivaji i zkuSeni prezentatofi
e Jak trému prekonat ¢i minimalizovat

Jak upoutat pozornost

e Jak velky vyznam ma pro prezentaci "osobnost" rfecnika
e Jak si na zacatku zjednat pozornost

e Jak a ¢im posluchace zaujmout

e Jak vyuzit fecnickych otazek

e Jak vhodné radit argumenty

Jak si pozornost udrzet

e Jak zvladnout techniku feci a vyslovnosti

e Jak pracovat s artikulaci, intonaci, silou hlasu a tempem reci

o Cim se Fidit pfi frazovani a modulaci

e Pro¢ je dllezitd dynamika reci a jak posluchace neuspat monoténnosti
e Jak udrzet kontakt s posluchadi tzv. proxemikou

e Jak odhalit vase reCnické zlozvyky a jak se jich zbavit

Jak vase slova podpofit technikou

e Jak pfi prezentaci vyuzivat moderni techniku
¢ Jak pracovat s mikrofonem
e Co délat, kdyz na vas mifi kamera

Co a jak "rikat" postojem, pohyby a gesty

e Kolik toho lidé vnimaiji slovy a kolik oCima
* Proc je dllezitd i rec téla

e Co 0 vas prozradi vase gesta

e Jak vyuzit gestikulaci k udrzeni pozornosti

Cim prezentaci ozivit

e Jak i uprostred dlouhé reci projev osvézit a zmobilizovat pozornost posluchac
e Jak mUzete i pri obchodni prezentaci vyuzit choreografie

e Kdy pouzivat pfiméry, metafory, eufemismy ¢i aforismy

e Jak do vaseho projevu zakomponovat citaty

o Ceho dosdhnete nahlymi pohyby

e Jak si usnadnit praci osvédcenymi recnickymi triky

Soucasti seminare budou i prakticka cviceni:

e Vyzkousite si kratkou prezentaci, kterou jste si na seminafri pfipravili
e Ziskate uzitec¢nou zpétnou vazbu - vyhodnoceni pozitivnich a negativnich prvkl vasi prezentace
e UslySite navrh na zlepSeni a Upravu vaseho vystoupeni
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Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikl najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminéare jiz skupina 8 - 12 Ucastnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pripravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jednani se zakazniky
o Uroveri: Nevyzaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani

Prinldseni na seminar

Jak poutavé predstavit a prezentovat vase produkty: Jak
pomoci "hereckych trikl" ziskat pozornost posluchacd,

udrzet jejich zajem a vyvolat v nic nadseni a souhlas
| |
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