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Efektivni fizeni nakupu a prodeje: Jak pomoci
logistiky neplatit vice nez musite... a mit pri
tom dostatek pro kazdého zakaznika

Na objednévku - Rist firmy a jeji efektivity

Nedostatek vyrobkl nebo pracovnik{l vas pripravuje o zisk, protoZze nemate co prodavat.
A prebytecnymi zdsobami naopak zvysSujete své naklady, protoze platite za produkty, které vam pak
lezi skladem.
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Specialni seminar "Efektivni fizeni ndakupu a prodeje: Jak pomoci logistiky neplatit vice nez
musite... a mit pfi tom dostatek pro kazdého zakaznika" vam tento problém pomUze vyresit.

Na seminari se dozvite, jak modernimi metodami realizovat logistiku ndkupu a prodeje ve vasi firmé,
jak optimalizovat zadsobovani a skladovani (a tim usetfit), a naucite se vybirat dodavatele a pouzivat
moderni metody optimalizace.

1. Jak prostrednictvim logistiky efektivné ridit nakup a prodej

* Co je logistika a jak se uplatiiuje v rlznych velikostech a typech firem
e Pro¢ neni logistika jen zplsob lepsiho uskladnéni zbozi

e Jaky vliv ma logistika na ekonomiku firmy

e Jak vam logistika pom(ze minimalizovat naklady

e Jak vam fizeni zasob pomuUze ziskat a udrzet zakazniky

e Co je "analyza procesd" a k ¢emu véam poslouzi

* Co je "reengineering logistickych proces(" a kdy jej uplatnit ve vasi firmé
e Jak pomoci logistiky snizit zbytec¢né "papirovani"

2. Jak efektivni logistikou ovlivnit spokojenost zakazniki

* Jak posoudit jednotlivé operace a stanovit jejich logické ndvaznosti
e Jak ve vasi firmé zmapovat kritickd mista a najit jejich feseni

¢ Na jaké trendy v ndkupu a prodeji se pripravit

e Jak to délad konkurence a jaké ma vysledky

e Jak ve vasi firmeé vyuzit logisticky "benchmarking" a co tim ziskate
e Jak se globalizacni trendy dotknou i vasi firmy

e Co od vas zakaznici budou pozadovat a jak se na to pripravit

* Jak se orientovat v dodavatelskych retézcich

3. Jak si vybirat a hodnotit dodavatele

e Jakymi zplsoby vybirat dodavatele

¢ Na co se zaméfit podle normy ISO 9000 -2000
e Co vam normy zaruci a co ne

¢ Jak nabidky dodavateld vyhodnotit

* Jak zvladdat nespolehlivost dodavateld

4. Jak si poradit s konkrétnimi problémy, které vasi firmu trapi
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* Jaka specifika maji Ceské regionalni trhy

e Jak minimalizovat ztraty pfi nakupu a skladovani zasob
e Jak zvolit optimalni nakupni strategii a jak tim usetfit

e Jak se pfipravit na vypadky v dodavkach

Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikl najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdZeme usporadat i v terminu a misté, které si urcite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Gcastnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiSte na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Rast firmy a jeji efektivity
e Uroven: Nevyzaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani

Prinldseni na seminar

Efektivni fizeni nakupu a prodeje: Jak pomoci logistiky
neplatit vice nez musite... a mit pri tom dostatek pro

kazdého zdkaznika
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