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Co udélat a zménit, aby zase kupovali:
Konzultacni "workshop" nad konkrétni situaci
vasi firmy

Na objednavku - Prodej a jedndani se zakazniky

Budeme se bavit o vas.
Najdeme feSeni na situace, se kterymi zapasite prave ve vasi firmé.

A uslysite praktické a cilené rady, zkusenosti a doporuceni, které miZete vyuzit ke zlepSeni prodeje a
marketingu ve vasi firmé hned nasledujici den.

Kde?

Abychom vam pomohli oZivit prodejni Gspéchy vasi firmy, se zkusenym odbornikem Ivanem BureSem
jsme pfipravili specialni diskusni seminar s nazvem "Co udélat a zménit, aby zase kupovali:
Konzultacni "workshop" nad konkrétni situaci vasi firmy".

Pozor ale:
Nebude to prednaska.
A nebudete "jen" poslouchat.

Tento den pro vas bude netradi¢né produktivni:

Budeme se totiz bavit o vasi firmé.

Vyslechneme si, s ¢im zapasite a co potrebujete zménit ¢i zlepsit.

A zapojenim spole¢nych zkusenosti (i z jinych obord) najdeme postupy, nastroje a strategie, které
vam pomohou opét zvysit zajem o vasi nabidku tak, aby zdkaznici opét kupovali.

Jak bude cely den probihat...

Aby pro vas bylo toto setkani maximalné prinosné, prineste si s sebou:

vase katalogy, prospekty a letaky

vase propagacni materialy, inzeraty a nahledy internetovych stranek
vase nabidky a navrhy, které predkladate zakaznikdim

soupis namitek, se kterymi se u zakaznikl setkavate

povédomi o cenach a kvalité prace konkurentl

fotografie ndkupniho prostredi, vyrobk( nebo pribéhu sluzeb
ukézky nabidek a prospektl vasi konkurence

prehled obecnych zakaznickych stiznosti, nazorl a reklamaci

Béhem dne pak...



1. PopiSete hlavni situaci, se kterou se ve firmé v oblasti prodeje a marketingu potykate

Vysvétlite, co vas aktualné ve firmé trapi, proc je pro vas dilezité to vyresit a objasnite i svou
predstavu o tom, jak by mél vypadat vysledek.

2. Zjistite, jak podobnou situaci resili v jinych firmach

Béhem diskuse zjistite, jak se s obdobnymi stavy poprali v jinych firmach. Uslysite, co funguje... a co
ne. A ihned ziskate fadu doporuceni, jak aktualni situaci vyresit.

3. Vyslechnete si, jak s prodejem svych produktd zépasi jinde

Uslysite, jakymi postupy nabizi a prodavaji své produkty a sluzby ve firmach se zcela odliSnym
oborem podnikani. A pochopite, jak mdzete jejich zkusenosti vyuzit u vas.

4. Nastavite zrcadlo ostatnim

V diskusi o potizich ostatnich firem dostanete pfilezitost fici sv{j ndzor. Odhalite pohled "z druhé
strany", z pohledu zékaznika ¢i nezaujatého pozorovatele. A stejné dllezity nazor poskytnou ostatni i
vam.

5. Odnesete si praktickou inspiraci

Z celého dne si tak odnesete praktické postupy, které mlzete vyuzit ke zvySeni prodeje hned druhy
den. A navic ziskate také inspiraci ze zkusenosti a priklad{ ostatnich, ktefi resi stejné potize... a
Uspésné.

Co rikaji absolventi predchozich seminard
lektora

"Libil se mi vécny, zajimavy a misty i humorny vyklad lektora." |ifi Cetl

"Semindr vyrazné predcil ma ocekavani. Nejvice mé zaujal zajimavy vyklad lektora, protkany mnoha
praktickymi pfiklady." Martin Myslivec

"Nejvice jsem ocenil mnoZstvi praktickych prikladd." Ing. Jifi Hlava

"Kazdému, kdo chce byt v obchodé Uspésny, doporucuji Gcast na tomto seminari. Nebude zklaman a
pro svou praxi si odnese nové poznatky a podnéty." Miloslav Langer

Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikl najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Uc¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".
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o Typ: Prodej a jednani se zakazniky
o Urovefi: Pfedchozi znalost tématu vyhodou, ale neni nutna

o Cena seminare: Na vyzadani

Prinldseni na seminar

Co udélat a zmeénit, aby zase kupovali: Konzultacni
"workshop" nad konkrétni situaci vasi firmy
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https://www.cvc.cz/prodej-a-jednani-se-zakazniky

