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Umeéni mluvit a presvédcovat: Prakticky navod,
jak slovy a projevem ovlivhovat nazory druhych

Na objednavku - Prodej a jedndani se zakazniky

Vétsiné lidi, ktefi maji predstoupit pred skupinu posluchacd, se tfesou kolena, preskakuje jim hlas a
poti se jim ruce. Strach, ktery lidé prozivaji pfed vefejnym vystoupenim je pro mnohé dokonce
intenzivnéjsi, nez strach z umrti.

Praveé v této situaci vSak mUlzete ziskat obrovskou vyhodu: pokud tyto obavy prekonate, budete mit
okamzity naskok pred vasimi kolegy, konkurenty a ostatnimi.

Pokud totiz dokazete vystoupit na vefejnosti, pomuze vam to:

e ziskat nové zakazniky

e presvedcit ostatni o svych ndzorech

e ziskat pro vasi firmu bezplatnou publicitu

e prezentovat své Uspéchy

e prokazat vyhody vasich produktd

e ziskat vyssi sebevédomi

e potvrdit své manazerské schopnosti

e dosahnout poveésti ,Clovéka na spravném misté"
e vydélavat vice penéz

Aby vase vystoupeni skute¢né zaplsobilo, musite se na néj pripravit... a poznat triky a postupy, které
vam tuto praci zjednodusi.

Na tomto specialnim seminari se dozvite:

e Jak prekonat pocatecCni nervozitu a obavy

e Co mUze zplsobit tréma a jak proti ni G¢inné bojovat

e Jak i pred vétsi skupinou lidi hovofit uvolnéné a bez zabran

e Jak presné, jasné a srozumitelné formulovat své myslenky

e Pro¢ je dllezZitd i rec téla a vlastni image

Power talking - rec vitéz( - proc¢ radéji vynechat ,zlatad" slova

Jak zvladnout techniku fedi - artikulace, intonace, sila a tempo reci, nareci
Kdy pouzivat pfiméry, metafory, eufemismy ¢i aforismy

Pro¢ je ddleZitd dynamika reci a jak posluchace neuspat monoténnosti

A dale zjistite:

e Jak i uprostred dlouhé reci projev osvézit a zmobilizovat pozornost posluchacd
e Jak vyuzit feCnickych otazek

e Jak pfi prezentaci vyuzivat moderni techniku

* Jak vypozorovat, co se odehrava vhlavach Vasich posluchaci

* Jak vyuzit silu své osobnosti a plsobit profesionalné a upfimné

* Jak se zbavit re¢nickych zlozvykd

e Pro¢ i kritika mlze byt pro vas motivujici

16-01-2026 1/2 © cve.cz



e Jak si usnadnit praci osvédcenymi reCnickymi triky
e Jak vhodné fadit argumenty a svym projevem skutecné presvédcit
e Jak poznat, jestli posluchaci pfijali vasSe myslenky

VIDEOTRENINK: Sou¢asti seminafe bude vase kratké vystoupeni pred ostatnimi, které bude nato¢eno
videokamerou. Pod vedenim zkusenych lektorek nasledné ziskate napady a tipy, jak své vystoupeni
zlepsit tak, aby na vase posluchace plsobilo co nejlépe.

Objednejte si tento seminar pouze pro
vase pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Uc¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jedndni se zakazniky
o Uroven: Nevyzaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani

Prihlaseni na seminar
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